


Esta apresentacdao pode conter certas declaragbes prospectivas e
informacoes relativas ao Banco Santander (Brasil) S.A. ("Santander Brasil")
e suas subsidiarias, que refletem as visGes atuais e / ou expectativas do
Santander Brasil e sua administracdo a respeito de seu desempenho
nos negodcios, e eventos futuros.

Declaracdes prospectivas incluem, sem limitacao, qualquer declaracao que
possa predizer, prever, indicar ou implicar resultados futuros, desempenho
ou realizagdes, e podem conter palavras como "acredita”, "antecipa”,
"espera”, "estima", “poderia", “prevé", "potencial’, "provavelmente
resultara” ou outras palavras ou expressdes de significado semelhante.

Tais afirmagbes estdao sujeitas a uma série de riscos, incertezas e
suposicoes. Alertamos que um numero de fatores importantes pode
causar resultados reais diferentes substancialmente dos planos, objetivos,
expectativas, estimativas e intencdes expressos nesta apresentacao.

Noés ndo assumimos nenhuma obrigacao de atualizar ou revisar quaisquer
declaragbes prospectivas, seja como resultado de novas informacoes,
eventos futuros ou outros. Em nenhum caso o Santander Brasil, ou
qualquer de suas subsidiarias, afiliadas, acionistas, diretores, funcionarios
OuU agentes serao responsaveis perante quaisquer terceiros (inclusive
investidores) por qualquer decisao de investimento ou negdcio ou acgao
tomada em confianca nas informacdes e declaracdes contidas nesta
apresentacao ou por quaisquer danos consequentes, especiais ou similar.

Além dos fatores identificados em outro lugar nesta apresentacgao, os
seguintes fatores, entre outros, podem causar resultados reais
diferentes materialmente das declaracdes prospectivas ou
desempenho historico: mudancas nas preferéncias e condicao
financeira de nossos consumidores e condi¢cdes competitivas nos
mercados em que atuamos, mudancas nas condicdes econdmicas,
politicas e de negocios no Brasil; intervencbes governamentais,
resultando em mudancas na economia brasileira, impostos, tarifas ou
ambiente regulatério, a nossa capacidade para competir com
sucesso; mudancas em nossos negocios, a nossa capacidade de
implementar com sucesso estratégias de marketing; nossa
identificacdo de oportunidades de negocios, a nossa capacidade para
desenvolver e introduzir novos produtos e servigos, mudancgas no
custo dos produtos e os custos operacionais; nosso nivel de
endividamento e outras obrigacfes financeiras, a nossa capacidade
de atrair novos clientes; inflacao no Brasil, a desvalorizacdo do real
frente ao dolar dos EUA e flutuacdes da taxa de juros, mudancas
presentes ou futuras nas leis e regulamentos, e nossa capacidade de
manter relacionamentos de negdcios existentes e criar novos
relacionamentos.
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RESULTADO

(R$ milhoes) 3T21 3T20 37271 x3T20 2T21 3721 x 2721
Margem financeira bruta 14.617 12.434 17,6% 13.424 8,9%
Comissoes 4.831 4.260 13,4% 4.700 2,8%
Receita total 19.448 16.694 16,5% 18.124 7,3%
Provisao de credito -3.676 -2.916 26,1% -3.325 10,6%
Despesas gerais -5.480 -5.104 /,4% -5.106 /,3%
Outros -4.060 -2.319 75,1% -3.015 34,7%
Lucro antes de impostos WA Y. 6.355 -1,9% 6.678 -6,7%
Impostos e minoritarios -1.891 -2.496 -24,2% -2.507 -24,6%
LUCRO LIQUIDO 4.340 3.859 12,5% 4.171 4,1%
EFICIﬁNCIA ...................... Fa o INDICEDEBASILEIA ..... ROA .................................. ...... I
35T 88,2% . .. 3% 1.8% . 22 4Y
v ’ i CET ’ ’ O
+0,12 pp Yoy +4,7 pPYoy if 12'0% +0,2 PP Yoy +1,4 pp Yoy

------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------




MARGEM .,
CRESCE EM CLIENTES E OPERACOES COM O MERCADO NO ANO E NO TRIMESTRE

MARGEM FINANCEIRA BRUTA (R$ milhdes)

A iheEh 10.2% 10.2% 10.3%
(a.a.) ® o e
if (R$ milhées)
14,617 Clientes
13,424
®
OPERAGOES Margem de Produtos
COM O
MERCADO [
° Volume
Margens (a.a.)
MARGEM
CL|E|S|CT)|¥ Operagcoes com Mercado
Total Margem

3T20 PAPA 3721

3721

12.092

11.928

458.493

10,3%

2.524

14.617

3721 x 3720

14,8%

16,9%

15,5%

01pp

32,8%

17,6%

3721 x 27121

5,4%

53%

2,9%

01p.p

29,4%

8,9%




CARTEIRA (R$ bilhoes)
DESTAQUE PARA VAREJO 13%

( \
2%
4 \
oy ~ Set/21 x Set/21 x
(R$ milhées) Set/21 e [y 397.4 439.8
Pessoa fisica 200.157 21,3% 5,5%
N 1 69%
FiInanciamento ao consumo 63.259 9,1% 1,7%
. ; ) - 209 SALDO SET/21
,U70
Pequenas e medias empresas 61.072 17,3% 3,7% 14.6% 14,1% AT
1 0 2 40 COLATERALIZADA PF+
Grandes empresas 125.775 2,8% 2,4% ) CONSIGNADO
Total' 450.262 13,3% 2,4% CARTEIRA DE CREDITO
£ : DE PF
g (o) o)
Outras operacdes 76.226 11,7% 8 1% o .. .
Carteira ampliada 526.488 13,1% 3,2%
FRICA Ao consme . A cosire. A R

LIQUIDEZ/ FUNDING CAPITAL
COM CONTINUA MELHORA

(R$ bilhoes) 5%
(
1%
{ \
451.1 468.3 474.9
42 .2 384
~ LOANTO
DEPOSIT
94.8%
MELHORA DE
Y
I"'H B B
Set/20 Jun/21 Set/21 Set/20 Jun/21 Set/21
& (55 DEpourancs A Jiros” M FSRmRESANCERAS Al NDICE DE BASILEIA A

"DESCONSIDERANDO A VARIACAO CAMBIAL A CARTEIRA DE GRANDES EMPRESAS TERIA UM CRESCIMENTO DE 3,7% NO YoY E UMA REDUCAO DE -4,2% NO QOQ E A CARTEIRA TOTAL APRESENTARIA AUMENTO DE 13,6% NO YoY E
CRESCIMENTO DE 1,8% NO QoQ 2 INCLUI DEBENTURES, FIDC, CRI, PROMISSORIAS DE COLOCACAO NO EXTERIOR, NOTAS PROMISSORIAS E AVAIS E FIANCAS 3 INCLUI DEBENTURES, LETRAS DE CREDITO IMOBILIARIO (LCI), LETRAS DE

CREDITO AGRICOLA (LCA), LETRAS IMOBILIARIAS GARANTIDAS (LIG) E CERTIFICADOS DE OPERACOES ESTRUTURADAS (COE)




COMISSOES )
SUPORTADA POR AUMENTO DE VINCULAGAO E
MAIOR TRANSACIONALIDADE

(R$ milhoes) 3T21 3721 x 3720 3T21x 2121
Cartdes 1.255 31,0% 9,5%
Conta corrente 975 -4,6% 1,0%
Seqguros 892 19,7% -3,1%
Adm. de fundos 341 30,1% 0,0%
Operacdes de créedito 395 4,3% 5,9%
Cobrancas e Arrecadacoes 366 -0,7% -1,4%
Forretagem e colocacao de 409 13.2% 16,6%
titulos
Outras 200 20,6% -14,6%
Total 4.831 13,4% 2,8%
(R$ milhées) g 13% <
3%
4 \
4,700 4,831

4,260

& 3720 2721 3721

CUSTOS 3
PRESSIONADOS E ABAIXO DA INFLACAO
NO ANO

DESPESAS GERAIS (R$ milhdes)

3720 2721 3721

A rcssoad AW ADMINISTRATIVAS y 4 E,EAPSE%'ZAA%EOE

INDICE DE EFICIENCIA

35.5% 35.7%
e —o
3T20 3721




QUALIDADE DA CARTEIRA
COM INDICADORES EM NIVEIS CONTROLADOS ALINHADOS COM O VOLUME E MIX

iNDICES DE INADIMPLENCIA DESPESA DE PROVISOES DE CREDITO (R$ milhées)
15 - 90 DIAS CUSTO DE CREDITO
£ 5, 2.6% 2.7% 2.9%
9 o 4.8% 5.0% ° —0- —o
4'6_/" 4.3% — .
2,916 3,325 3,676
3.1% 2 8% 3.6% 3.3% 3.4%
/
1.2% 11% L 1.5% 12%
. o o i el 3720 2721 3721
90 DIAS 'DESPESA DE PDD ' RECUPERACAO DE CREDITO —— EgggﬂgE
3.0% 3.0% 3.1% 3.2% 3.3% SRR
ACIMA DE 90 DIAS
2.1% 2.1% 2.1% 2.2% 2.4%
307% S I~
1.3% A
0.9% 0.9% 1.0% 1.1% :
3720 4720 1721 2721 3721

——PF ~——Total —PJ

3720 2721 3721
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CUSTO DE CREDITO

7 CONTROLADO E ANCORADO
NA CONSTANTE EVOLUCAO
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~ RECORDE EM CONQUISTA
DE CLIENTES E ACELERADO
RITMO DE VINCULACAO E

BANCARIZACAO

CONSTANTE BUSCA POR
PRODUTIVIDADE, COM
EFICIENCIA DE 35,7%

RECEITAS TOTAIS CRESCEM
DE FORMA SUSTENTAVEL
SUPORTADAS POR MAIOR
TRANSACIONALIDADE

CULTURA DIFERENCIADA
COM ALTO ENGAJAMENTO
E COMPROMETIDA COM

A SOCIEDADE




«» Santander
Most sustainable bank in the world

Dow Jones _
Sustainability Indices

Incollaboration With cxsmsases

Relacoes com Investidores (Brasil)

Av. Juscelino Kubitschek, 2.235, 26° andar
Sao Paulo | SP | Brasil | 04543-011

Telefone: 55 11 3553 3300
E-mails: ri@santander.com.br
acionistas@santander.com.br

NOSSO PROPOSITO E CONTRIBUIR
PARA QUE AS PESSOAS E OS
NEGOCIOS PROSPEREM.

E ACREDITAMOS QUE TUDO
DEVE SER FEITO DE UM JEITO:

Simples | Pessoal | Justo




